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I. ОБЩИЕ ПОЛОЖЕНИЯ

1.1. Цели и задачи освоения дисциплины (модуля)

Целью  освоения  дисциплины  (модуля)  является  изучение  основных
правовых регуляторов международных сделок и осмысление содержания по-
ложений  международного  договорного  права;  приобретение  навыков  тол-
кования правовых норм (национальных и международных) и их применения
к конкретным практическим ситуациям; ознакомление с современными тео-
ретическими и правоприменительными проблемами регулирования отдель-
ных видов международных сделок. 

Задачами дисциплины (модуля) являются - формирование понятийного
аппарата в рамках дисциплины «Международные сделки»; 

-  изучение и анализ международных правовых актов,  регулирующих
отношения в сфере регулирования международных сделок;

- выявление перспектив по совершенствованию правого регулирования
трансграничных  сделок  как  на  национальном,  так  и  на  международном
уровне; 

-  формирование  навыков  применения  норм  национального
законодательства,  международных  договоров,  актов  негосударственного
регулирования в практической деятельности по регулированию международ-
ных сделок.

1.2. Место дисциплины (модуля) в структуре ОПОП ВО

Дисциплина  (модуль)  «Международные  сделки»  относится  к  части,
формируемой  участниками  образовательных  отношений  Б1.В.  основной
профессиональной образовательной программы высшего образования.

Освоение дисциплины (модуля) дает возможность расширения и углуб-
ления знаний, полученных на предшествующем этапе обучения, приобрете-
ния  умений  и  навыков,  определяемых  содержанием  программы.  Компе-
тенции,  которые формируются в процессе освоения дисциплины (модуля),
необходимы для успешной профессиональной деятельности.  Обучающиеся
приобретают способность самостоятельно находить и использовать необхо-
димые  содержательно-логические  связи  с  другими  дисциплинами  (моду-
лями)  программы,  такими  как:  «Международное  частное  право»,  «Право
международной торговли».

1.3. Формируемые компетенции и индикаторы их достижения (планиру-
емые результаты освоения дисциплины (модуля))

По  итогам  освоения  дисциплины  (модуля)  обучающийся  должен
обладать следующими компетенциями в соответствии с ФГОС ВО: 

Универсальные компетенции:
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УК-4  Способен  осуществлять  деловую  коммуникацию  в  устной  и
письменной формах на государственном языке Российской Федерации и ино-
странном(ых) языке(ах).

Профессиональные компетенции:
ПК-4 Способен оказывать правовую помощь гражданам и организаци-

ям и иные виды юридических услуг, давать квалифицированные профессио-
нальные заключения и консультации в конкретных сферах юридической дея-
тельности.

Разделы (темы) 
дисциплины

(модуля)

Код и наименование
формируемых компе-

тенций

Индикатор достижения компетенций
(планируемый результат освоения

дисциплины (модуля))

Международный 
контракт: понятие, 
стороны, содержа-
ние, форма, ответ-
ственность сторон

УК-4 Способен осу-
ществлять деловую 
коммуникацию в уст-
ной и письменной 
формах на государ-
ственном языке Рос-
сийской Федерации и 
иностранном(ых) язы-
ке(ах)

ИУК 4.1 Выбирает на государственном 
и иностранном (-ых) языках коммуника-
тивно приемлемые стиль делового обще-
ния, вербальные и невербальные сред-
ства взаимодействия с партнерами.
ИУК 4.2 Использует информационно-
коммуникационные технологии при 
поиске необходимой информации в 
процессе   решения стандартных комму-
никативных задач на государственном и 
иностранном (-ых) языках.
ИУК 4.3 Ведет деловую переписку, учи-
тывая   особенности стилистики офици-
альных и неофициальных писем, соци-
окультурные различия в формате корре-
спонденции на государственном и ино-
странном (-ых) языках.
ИУК 4.4 Умеет коммуникативно и 
культурно приемлемо вести устные де-
ловые разговоры на государственном и 
иностранном (-ых) языках.
ИУК 4.5 Демонстрирует умение выпол-
нять перевод академических текстов с 
иностранного (-ых) на государственный 
язык.

Обеспечение  ис-
полнения  договор-
ных обязательств

ПК-4 Способен оказы-
вать правовую помощь 
гражданам и организа-
циям и иные виды 
юридических услуг, да-
вать квалифицирован-
ные профессиональные
заключения и 
консультации в кон-
кретных сферах 
юридической деятель-
ности

ИПК 4.1 Выявляет и формулирует нали-
чие правовой проблемы.
ИПК 4.2 Определяет цель обращения за 
правовой помощью, устанавливает 
юридически значимые 
обстоятельства по делу.
ИПК 4.3 Определяет возможные спосо-
бы решения правовой проблемы, разра-
батывает план их 
реализации,  выделяет  их  преимущества
и недостатки.
ИПК  4.4 Знает  и  применяет  правила
оформления  правового  заключения  и
письменной консультации.
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ИПК 4.5 Знает и соблюдает правила 
эффективной коммуникации при оказа-
нии правовой помощи и 
 юридических услуг.
ИПК 4.6 Вырабатывает различные вари-
анты решения конкретных задач на 
основе норм права и 
полученных аналитических данных

Договор  купли-
продажи, страхова-
ния  и  дистрибью-
терский договор

ПК-4 Способен оказы-
вать правовую помощь 
гражданам и организа-
циям и иные виды 
юридических услуг, да-
вать квалифицирован-
ные профессиональные
заключения и 
консультации в кон-
кретных сферах 
юридической деятель-
ности

ИПК 4.1 Выявляет и формулирует нали-
чие правовой проблемы.
ИПК 4.2 Определяет цель обращения за 
правовой помощью, устанавливает 
юридически значимые 
обстоятельства по делу.
ИПК 4.3 Определяет возможные спосо-
бы решения правовой проблемы, разра-
батывает план их 
реализации,  выделяет  их  преимущества
и недостатки.
ИПК  4.4 Знает  и  применяет  правила
оформления  правового  заключения  и
письменной консультации.
ИПК 4.5 Знает и соблюдает правила 
эффективной коммуникации при оказа-
нии правовой помощи и 
 юридических услуг.
ИПК 4.6 Вырабатывает различные вари-
анты решения конкретных задач на 
основе норм права и 
полученных аналитических данных

Договор  междуна-
родной  перевозки
грузов

ПК-4 Способен оказы-
вать правовую помощь 
гражданам и организа-
циям и иные виды 
юридических услуг, да-
вать квалифицирован-
ные профессиональные
заключения и 
консультации в кон-
кретных сферах 
юридической деятель-
ности

ИПК 4.1 Выявляет и формулирует нали-
чие правовой проблемы.
ИПК 4.2 Определяет цель обращения за 
правовой помощью, устанавливает 
юридически значимые 
обстоятельства по делу.
ИПК 4.3 Определяет возможные спосо-
бы решения правовой проблемы, разра-
батывает план их 
реализации,  выделяет  их  преимущества
и недостатки.
ИПК  4.4 Знает  и  применяет  правила
оформления  правового  заключения  и
письменной консультации.
ИПК 4.5 Знает и соблюдает правила 
эффективной коммуникации при оказа-
нии правовой помощи и 
 юридических услуг.
ИПК 4.6 Вырабатывает различные вари-
анты решения конкретных задач на 
основе норм права и 
полученных аналитических данных
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Международные
расчеты

ПК-4 Способен оказы-
вать правовую помощь 
гражданам и организа-
циям и иные виды 
юридических услуг, да-
вать квалифицирован-
ные профессиональные
заключения и 
консультации в кон-
кретных сферах 
юридической деятель-
ности

ИПК 4.1 Выявляет и формулирует нали-
чие правовой проблемы.
ИПК 4.2 Определяет цель обращения за 
правовой помощью, устанавливает 
юридически значимые 
обстоятельства по делу.
ИПК 4.3 Определяет возможные спосо-
бы решения правовой проблемы, разра-
батывает план их 
реализации,  выделяет  их  преимущества
и недостатки.
ИПК  4.4 Знает  и  применяет  правила
оформления  правового  заключения  и
письменной консультации.
ИПК 4.5 Знает и соблюдает правила 
эффективной коммуникации при оказа-
нии правовой помощи и 
 юридических услуг.
ИПК 4.6 Вырабатывает различные вари-
анты решения конкретных задач на 
основе норм права и 
полученных аналитических данных

Договор междуна-
родного фи-
нансового лизинга 
и факторинга 

ПК-4 Способен оказы-
вать правовую помощь 
гражданам и организа-
циям и иные виды 
юридических услуг, да-
вать квалифицирован-
ные профессиональные
заключения и 
консультации в кон-
кретных сферах 
юридической деятель-
ности

ИПК 4.1 Выявляет и формулирует нали-
чие правовой проблемы.
ИПК 4.2 Определяет цель обращения за 
правовой помощью, устанавливает 
юридически значимые 
обстоятельства по делу.
ИПК 4.3 Определяет возможные спосо-
бы решения правовой проблемы, разра-
батывает план их 
реализации,  выделяет  их  преимущества
и недостатки.
ИПК  4.4 Знает  и  применяет  правила
оформления  правового  заключения  и
письменной консультации.
ИПК 4.5 Знает и соблюдает правила 
эффективной коммуникации при оказа-
нии правовой помощи и 
 юридических услуг.
ИПК 4.6 Вырабатывает различные вари-
анты решения конкретных задач на 
основе норм права и 
полученных аналитических данных

Корпоративные 
соглашения

УК-4 Способен осу-
ществлять деловую 
коммуникацию в уст-
ной и письменной 
формах на государ-
ственном языке Рос-
сийской Федерации и 
иностранном(ых) язы-

ИУК 4.1 Выбирает на государственном 
и иностранном (-ых) языках коммуника-
тивно приемлемые стиль делового обще-
ния, вербальные и невербальные сред-
ства взаимодействия с партнерами.
ИУК 4.2 Использует информационно-
коммуникационные технологии при 
поиске необходимой информации в 
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ке(ах) процессе   решения стандартных комму-
никативных задач на государственном и 
иностранном (-ых) языках.
ИУК 4.3 Ведет деловую переписку, учи-
тывая   особенности стилистики офици-
альных и неофициальных писем, соци-
окультурные различия в формате корре-
спонденции на государственном и ино-
странном (-ых) языках.
ИУК 4.4 Умеет коммуникативно и 
культурно приемлемо вести устные де-
ловые разговоры на государственном и 
иностранном (-ых) языках.
ИУК 4.5 Демонстрирует умение выпол-
нять  перевод  академических  текстов  с
иностранного (-ых) на государственный
язык.

Договор междуна-
родного подряда

ПК-4 Способен оказы-
вать правовую помощь 
гражданам и организа-
циям и иные виды 
юридических услуг, да-
вать квалифицирован-
ные профессиональные
заключения и 
консультации в кон-
кретных сферах 
юридической деятель-
ности

ИПК 4.1 Выявляет и формулирует нали-
чие правовой проблемы.
ИПК 4.2 Определяет цель обращения за 
правовой помощью, устанавливает 
юридически значимые 
обстоятельства по делу.
ИПК 4.3 Определяет возможные спосо-
бы решения правовой проблемы, разра-
батывает план их 
реализации,  выделяет  их  преимущества
и недостатки.
ИПК  4.4 Знает  и  применяет  правила
оформления  правового  заключения  и
письменной консультации.
ИПК 4.5 Знает и соблюдает правила 
эффективной коммуникации при оказа-
нии правовой помощи и 
 юридических услуг.
ИПК 4.6 Вырабатывает различные вари-
анты решения конкретных задач на 
основе норм права и 
полученных аналитических данных

Договоры коммер-
ческого представи-
тельства и посред-
ничества

ПК-4 Способен оказы-
вать правовую помощь 
гражданам и организа-
циям и иные виды 
юридических услуг, да-
вать квалифицирован-
ные профессиональные
заключения и 
консультации в кон-
кретных сферах 
юридической деятель-
ности

ИПК 4.1 Выявляет и формулирует нали-
чие правовой проблемы.
ИПК 4.2 Определяет цель обращения за 
правовой помощью, устанавливает 
юридически значимые 
обстоятельства по делу.
ИПК 4.3 Определяет возможные спосо-
бы решения правовой проблемы, разра-
батывает план их 
реализации,  выделяет  их  преимущества
и недостатки.
ИПК  4.4 Знает  и  применяет  правила
оформления  правового  заключения  и
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письменной консультации.
ИПК 4.5 Знает и соблюдает правила 
эффективной коммуникации при оказа-
нии правовой помощи и 
 юридических услуг.
ИПК 4.6 Вырабатывает различные вари-
анты решения конкретных задач на 
основе норм права и 
полученных аналитических данных

Договор займа и 
кредитный договор

УК-4 Способен осу-
ществлять деловую 
коммуникацию в уст-
ной и письменной 
формах на государ-
ственном языке Рос-
сийской Федерации и 
иностранном(ых) язы-
ке(ах)

ИУК 4.1 Выбирает на государственном 
и иностранном (-ых) языках коммуника-
тивно приемлемые стиль делового обще-
ния, вербальные и невербальные сред-
ства взаимодействия с партнерами.
ИУК 4.2 Использует информационно-
коммуникационные технологии при 
поиске необходимой информации в 
процессе   решения стандартных комму-
никативных задач на государственном и 
иностранном (-ых) языках.
ИУК 4.3 Ведет деловую переписку, учи-
тывая   особенности стилистики офици-
альных и неофициальных писем, соци-
окультурные различия в формате корре-
спонденции на государственном и ино-
странном (-ых) языках.
ИУК 4.4 Умеет коммуникативно и 
культурно приемлемо вести устные де-
ловые разговоры на государственном и 
иностранном (-ых) языках.
ИУК 4.5 Демонстрирует умение выпол-
нять  перевод  академических  текстов  с
иностранного (-ых) на государственный
язык.

Лицензионный 
договор и договор 
международного 
франчайзинга

ПК-4 Способен оказы-
вать правовую помощь 
гражданам и организа-
циям и иные виды 
юридических услуг, да-
вать квалифицирован-
ные профессиональные
заключения и 
консультации в кон-
кретных сферах 
юридической деятель-
ности

ИПК 4.1 Выявляет и формулирует нали-
чие правовой проблемы.
ИПК 4.2 Определяет цель обращения за 
правовой помощью, устанавливает 
юридически значимые 
обстоятельства по делу.
ИПК 4.3 Определяет возможные спосо-
бы решения правовой проблемы, разра-
батывает план их 
реализации,  выделяет  их  преимущества
и недостатки.
ИПК  4.4 Знает  и  применяет  правила
оформления  правового  заключения  и
письменной консультации.
ИПК 4.5 Знает и соблюдает правила 
эффективной коммуникации при оказа-
нии правовой помощи и 
 юридических услуг.
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ИПК 4.6 Вырабатывает различные вари-
анты решения конкретных задач на 
основе норм права и 
полученных аналитических данных

В результате освоения дисциплины (модуля) «Международные сделки»
обучающийся должен:

знать:
-  историю,  современное  состояние  и  перспективы  регулирования

международных сделок; 
-  основы коллизионно-правового регулирования договорных отноше-

ний;
- основные международные конвенции, регулирующие международные

сделки;
- отдельные виды международных сделок и особенности их регулиро-

вания.
уметь:
- применять принципы и нормы международных и национальных норм,

регулирующих международные сделки; 
-  грамотно оперировать  материалами судебной и  арбитражной прак-

тики в сфере регулирования международных сделок;
-  выявлять  и  анализировать  проблемы  правового  регулирования  от-

дельных видов международных сделок;
-  использовать приобретенные знания во всех аспектах практической

деятельности и при изучении других дисциплин.
владеть:
- навыками применения полученных теоретических знаний на практи-

ке;
-  способностью к  творческому  развитию  полученных  знаний,  в  том

числе  способностью  находить,  анализировать  и  систематизировать  нормы
международного и применимого национального права, а также судебные и
арбитражные решения в данной области.

II. СТРУКТУРА И СОДЕРЖАНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ (МОДУЛЯ)

Объем  дисциплины  (модуля) составляет  3  з.е.,  108  академических
часов. Форма промежуточной аттестации – зачет. 

2.1. Тематические планы

2.1.1. Тематический план для очной формы обучения
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№
п/п

Раздел (тема)
дисциплины (модуля)

С
ем

ес
тр

/т
ри

м
ес

тр

Виды образо-
вательной деятель-
ности, и трудоем-

кость (в академиче-
ских часах)

Технология образо-
вательного процес-

са 

Форма
текущего
контроля/

Форма промежу-
точной аттеста-

ции 
Ле
кц
ии

ПЗ СР

1.

Международный
контракт:  понятие,
стороны,  содержание,
форма,  ответственность
сторон

12

2 2 6
Лекция-презента-
ция, деловая игра

Устный опрос
Тестирование
Понятийный 
диктант
Эссе

2.
Обеспечение исполнения
договорных обязательств

12

2 2 4
Лекция-презента-
ция

Устный опрос
Тестирование
Понятийный 
диктант
Эссе

3.

Договор  купли-продажи,
страхования  и
дистрибьютерский
договор

12

2 2 8

Лекция-презента-
ция 

Устный опрос
Тестирование
Понятийный 
диктант
Эссе

4.

Договор  международной
перевозки грузов

12

2 2 8

Деловая игра
Дискуссия

Устный опрос
Тестирование
Понятийный 
диктант
Эссе

5.

Международные расчеты 12

2 2 4 «Кейс-стади»

Устный опрос
Тестирование
Понятийный 
диктант
Эссе

6.

Договор
международного
финансового  лизинга  и
факторинга 

12

2 2 6 «Кейс-стади»

Устный опрос
Тестирование
Понятийный 
диктант
Эссе

7. 

Корпоративные
соглашения

12

2 2 8 «Кейс-стади»

Устный опрос
Тестирование
Понятийный 
диктант
Эссе
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8.

Договор
международного подряда

12

2 2 4 «Кейс-стади»

Опрос. Проверка
домашнего зада-
ния и письмен-
ных работ. Эссе 
Решение задач 
Устный опрос
Тестирование
Понятийный 
диктант
Эссе

9.

Договоры
коммерческого
представительства и
посредничества

12

2 2 6 «Кейс-стади»

Устный опрос
Тестирование
Понятийный 
диктант
Эссе

10

Договор  займа  и
кредитный договор

12

2 2 4 «Кейс-стади»

Устный опрос
Тестирование
Понятийный 
диктант
Эссе

11

Лицензионный договор и
договор международного
франчайзинга

12

2 2 6 «Кейс-стади»

Устный опрос
Тестирование
Понятийный 
диктант
Эссе

Всего по ОФО 22 22 64 Зачет

2.2. Занятия лекционного типа

Лекция 1.  Международный контракт: понятие, стороны, содержа-
ние, форма, ответственность сторон 

Содержание: 
1.  Понятие  международного  контракта.  Источники  регулирования

международных контрактов 
2. Стороны международного контракта 
3. Содержание международного контракта 
4. Форма и порядок заключения международного контракта 
5.  Ответственность  сторон:  убытки,  неустойка,  индемнити,  реальное

исполнение, ограничение ответственности

Задания для подготовки: 
Прочитать литературу по теме лекции.
Проанализировать  изученный  материал  и  выделить  особенности

ответственности сторон за нарушение международных контрактов согласно
российскому и иностранному праву.

Лекция 2. Обеспечение исполнения договорных обязательств 
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Содержание: 
1. Неустойка. 
2. Гарантия.
3. Другие способы обеспечения обязательств.

Задания для подготовки: 
Прочитать соответствующую главу в учебнике.
Освоить  по  возможности  предлагаемую  дополнительную  литературу

по теме лекции.
При  помощи  правовых  систем  («Гарант»,  «Консультант+»

проанализировать  существующую  судебную  и  арбитражную  практику  в
рассматриваемой сфере.

Лекция 3. Договор купли-продажи, страхования и дистрибьютерский
договор  

Содержание: 
1. Понятие контракта международной купли-продажи товаров. Венская

конвенция 1980 г.
2. ИНКОТЕРМС 2020.
3. Оговорки лондонских страховщиков.
4. Условия договора страхования и порядок его заключения.
5.  Трансграничный  дистрибьютерский  договор:  понятие,  структура,

соотношение с нормами конкурентного права, применимое право.

Задания для подготовки: 
Прочитать соответствующую главу в учебнике.
Освоить  по  возможности  предлагаемую  дополнительную  литературу

по теме лекции.
При  помощи  правовых  систем  («Гарант»,  «Консультант+»

проанализировать  существующую  судебную  и  арбитражную  практику  в
рассматриваемой сфере.

Лекция 4. Договор международной перевозки грузов

Содержание: 
1. Общая характеристика договоров международной перевозки грузов
2. Договор международной морской перевозки грузов
2.1 Перевозки по чартеру
2.2 Перевозки по коносаменту
2.3 Правила Гаага-Висби
2.4 Гамбургские правила
2.5 Роттердамские правила 
2.6 Другие международные конвенции. Электронные коносаменты
3. Договор международной воздушной перевозки грузов 
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3.1 Варшавская конвенция
3.2 Монреальская конвенция 
4. Договор международной автомобильной перевозки грузов 
5. Договор международной железнодорожной перевозки грузов 
6. Договор международной смешанной перевозки грузов

Задания для подготовки: 
Прочитать соответствующую главу в учебнике.
Освоить  по  возможности  предлагаемую  дополнительную  литературу

по теме лекции.
При  помощи  правовых  систем  («Гарант»,  «Консультант+»

проанализировать  существующую  судебную  и  арбитражную  практику  в
рассматриваемой сфере.

Прочитать  соответствующую  главу  в  учебнике  по  международному
коммерческому арбитражу.

При  помощи  правовых  систем  («Гарант»,  «Консультант+»
проанализировать  существующую  судебную  и  арбитражную  практику
относительно ответственности  международного  перевозчика  за  утрату  или
повреждение груза, или просрочку в доставке.

Лекция 5. Международные расчеты

Содержание: 
1. Понятие и признаки международных расчетов 
2. Аккредитив
3. Инкассо
4. Банковский перевод
5. Вексель и чек.

Задания для подготовки: 
Прочитать соответствующую главу в учебнике.
Освоить  по  возможности  предлагаемую  дополнительную  литературу

по теме лекции.
При  помощи  правовых  систем  («Гарант»,  «Консультант+»

проанализировать  существующую  судебную  и  арбитражную  практику  в
рассматриваемой сфере.

Лекция  6.  Договор  международного  финансового  лизинга  и  факто-
ринга  

Содержание: 
1. Конвенция УНИДРУА о международном финансовом лизинге
2. Конвенция о межгосударственном лизинге
3. Коллизионные вопросы договора международного лизинга
4.  Конвенция  УНИДРУА  по  международным  факторинговым
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операциям
5. Конвенция ООН об уступке дебиторской задолженности в междуна-

родной торговле

Задания для подготовки: 
Прочитать соответствующую главу в учебнике.
Освоить  по  возможности  предлагаемую  дополнительную  литературу

по теме лекции.
При  помощи  правовых  систем  («Гарант»,  «Консультант+»

проанализировать  существующую  судебную  и  арбитражную  практику  в
рассматриваемой сфере.

Лекция 7. Корпоративные соглашения  

Содержание: 
1.Акционерные соглашения 
2. Договоры о создании совместного предприятия
3. Сделки по слияниям и поглощениям

Задания для подготовки: 
Прочитать соответствующую главу в учебнике.
Освоить  по  возможности  предлагаемую  дополнительную  литературу

по теме лекции.
При  помощи  правовых  систем  («Гарант»,  «Консультант+»

проанализировать  существующую  судебную  и  арбитражную  практику  в
рассматриваемой сфере.

Лекция 8. Договор международного подряда  

Содержание: 
1. Нормативное регулирование договора международного подряда. 
2. Рекомендательные международные акты: Общие условия СЭВ, Пра-

вовое руководство ЮНСИТРАЛ, типовые контракты ФИДИК. Применение
национального законодательства.

3. Заключение договора международного подряда.
4. Содержание договора международного подряда.
5. Рассмотрение споров. Применимое право.
6. Требования к участникам тендера. 

Задания для подготовки: 
Прочитать соответствующую главу в учебнике.
Освоить  по  возможности  предлагаемую  дополнительную  литературу

по теме лекции.
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Лекция 9. Договоры коммерческого представительства и посредниче-
ства 

Содержание: 
1. Понятие и признаки международных посреднических договоров. 
2. Понятие и правовое регулирование договора поручения в междуна-

родной торговле. 
3.  Доверенность  на представительство  интересов иностранного лица.

Соотношение категорий «представительство», «доверенность», «поручение».
4. Коллизионные вопросы доверенности и представительства. 
5. Представительство интересов иностранного лица в судебном процес-

се. Форма и содержание судебной доверенности. Требование к представите-
лю (поверенному). 

6. Содержание договора комиссии в международной торговле. Права и
обязанности  комитента  и  комиссионера.  Коллизионные вопросы договора
комиссии. 

7. Договор консигнации: понятие, содержание, права, обязанности, от-
ветственность сторон.

8. Содержание агентского договора в международной торговле. Права
и  обязанности  принципала  и  агента.  Коллизионные  вопросы  агентского
договора. 

9. Регулирование агентских соглашений в праве ЕС. Директива ЕС о
независимых торговых агентах 1986 г. Регулирование агентских соглашений
в праве стран общего права (Англия, США). Виды агентских договоров: на-
званный принципал; нераскрытый принципал; неназванный принципал. 

10. Гаагская конвенция о праве применимом к агентским соглашениям
1978 г.

Задания для подготовки: 
Прочитать соответствующую главу в учебнике.
Освоить  по  возможности  предлагаемую  дополнительную  литературу

по теме лекции.
Изучить  информационные  ресурсы  медиативных  центров  и  их

регламенты по проведению медиации.

Лекция 10. Договор займа и кредитный договор

Содержание: 
1. Договор международного займа 
2. Кредитный договор 
3. Отличие займа от кредита
4. Виды международных кредитных соглашений 
5. Гарантии и заверения, ковенанты в кредитных договорах

Задания для подготовки: 
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Прочитать соответствующую главу в учебнике.
Освоить  по  возможности  предлагаемую  дополнительную  литературу

по теме лекции.
Изучить  информационные  ресурсы  медиативных  центров  и  их

регламенты по проведению медиации.

Лекция 11.  Лицензионный договор и договор международного фран-
чайзинга 

Содержание: 
1. Лицензионный договор в российском законодательстве и практике 
2. Коллизионное регулирование лицензионных договоров 
3. Лицензионный договор в законодательстве и практике зарубежных

стран
4. Понятие договора международного франчайзинга
5. Условия договора 
6. Ответственность и обязательства сторон 
7. Коллизионное регулирование договора

Задания для подготовки: 
Прочитать соответствующую главу в учебнике.
Освоить  по  возможности  предлагаемую  дополнительную  литературу

по теме лекции.
При помощи правовых систем («Гарант», «Консультант+» и др.) про-

анализировать существующую судебную и арбитражную практику в рассмат-
риваемой сфере. 

2.3. Занятия семинарского типа

Тема  1.  Международный  контракт:  понятие,  стороны,  содержание,
форма, ответственность сторон 

1.  Понятие  международного  контракта.  Источники  регулирования
международных контрактов.

2. Стороны международного контракта.
3. Содержание международного контракта.
4. Форма и порядок заключения международного контракта.
5.  Ответственность  сторон:  убытки,  неустойка,  индемнити,  реальное

исполнение, ограничение ответственности.

Задания для подготовки:
1. Что такое международный контракт? 
2.  Каковы  иностранные  элементы,  осложняющие  международный

контракт?
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3. Каковы методы регулирования международных контрактов?
4. Какие требования к форме международного контракта предъявляет

российское и международное право?
5. Что такое форс-мажор в международных контрактах?

Практические задания:
1. Являются ли международными следующие сделки:
 покупка иностранным обучающимся учебника по международному

частному праву в магазине, расположенном на территории РФ;
 покупка российским гражданином рыболовного снаряжения в интер-

нет-магазине иностранной компании; 
 покупка иностранным филиалом российской компании товара у дру-

гой российской компании, действующей в РФ;
 покупка  российской  компанией  товара  у  филиала  иностранной

компании, находящегося на территории РФ;
 покупка иностранной компанией акций российской компании;
 выделение  Международным  Банком  Реконструкции  и  Развития

кредита российскому горно-обогатительному комбинату?
2. Российская и сербская организации заключили договор международ-

ной купли-продажи товаров. Стороны не определили применимое право, од-
нако сделали ссылку на Основные условия регулирования договорных от-
ношений при осуществлении экспортно-импортных операций, утвержденные
постановлением  Совета  Министров  СССР  от  25.07.1988  г.  №  888,
Инструкцию о порядке  приемки продукции производственно-технического
назначения и товаров народного потребления и Инструкцию о порядке и сро-
ках приемки импортных товаров по количеству и качеству,  составления и
направления рекламационных актов, утвержденные Госарбитражем СССР в
1975 и в 1990 гг. соответственно. 

Признается  ли  ссылка  на  устаревшие  нормативные  акты действи-
тельной? Может ли такая ссылка рассматриваться как выбор права? Ка-
кова регулятивная функция данных нормативных актов? 

Тема 2. Обеспечение исполнения договорных обязательств

1. Неустойка. 
2. Гарантия.
3. Другие способы обеспечения обязательств (поручительство, удержа-

ние, задаток, залог, обеспечительный платеж).

Задания для подготовки:
1. Какое право применяется для регулирования обеспечительных сде-

лок?
2. Какие требования к неустойке предъявляются национальным правом

и международной практикой? 
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3. Какие международные акты регулируют порядок выдачи и исполне-
ния гарантий? 

Практические задания:
1. Между российской организацией и американской компанией был за-

ключен контракт купли-продажи, подчиненный американскому праву (праву
штата Масачуссетс), однако стороны включили в него положение о неустой-
ке. Спор рассматривался в российском суде. Американская сторона настаива-
ла на том, что поскольку применимым является американское право, то по-
ложение о договорной неустойке не должно применяться российским судом,
поскольку американские суды не поддерживают соответствующие требова-
ния. 

Вправе ли российский суд (при применимом американском праве) взыс-
кать неустойку по договору? 

Вариант А:  Российская организация при заключении договора путем
обманных действий сознательно и умышленно ввела американскую компа-
нию в заблуждение относительно предмета договора, в связи с чем амери-
канская компания заявила в российский суд требование о взыскании так на-
зываемых «карательных убытков» («punitive damages») в сумме 100-кратного
размера убытков, взыскание которых допускается применимым к контракту
американским правом (правом штата Техас) при наличии фактов обмана и
мошенничества со стороны контрагента. 

Должен ли российский суд удовлетворить данное требование?
2.  Заключенный  между  немецкой  компанией  (покупатель)  и  рос-

сийской  организацией  (продавец)  договор  международной  купли-продажи
содержал положение о залоговом праве продавца на переданный покупателю
товар  до  момента  его  полной  оплаты.  По  договору  споры  должны  были
рассматриваться в суде истца в соответствии с немецким правом. Поскольку
немецкая компания не полностью рассчиталась за товар, российская органи-
зация предъявила иск об оплате полной стоимости товара в Арбитражный
суд города Москвы по месту нахождения филиала немецкой компании. 

Распространяется ли применимое к договору купли-продажи немецкое
право на залоговое обязательство или в соответствии с российской колли-
зионной  нормой  (ст.  1211  ГК  РФ)  необходимо  применять  к  нему  право
залогодателя?  Каковы  положения  законодательства  РФ  и  российской
доктрины МЧП о праве, применимом к акцессорным обязательствам?

Тема  3.  Договор  купли-продажи,  страхования,  дистрибьютерский
договор

1. Понятие контракта международной купли-продажи товаров. Венская
конвенция 1980 г.

2. ИНКОТЕРМС 2020.
3. Оговорки лондонских страховщиков.
4. Условия договора страхования и порядок его заключения.

18



5. Трансграничный дистрибьютерский договор: понятие, структура, со-
отношение с нормами конкурентного права, применимое право.

Задания для подготовки:
1. Какие основные международные договоры применяются при регули-

ровании сделок международной купли-продажи товаров?
2. Что такое ИНКОТЕРМС? 
3.  Как  проявляется  взаимосвязь  договора  страхования  и  договора

международной купли-продажи товаров? 
4.  Каковы  основные  условия  страхования  грузов  согласно  правилам

Объединения лондонских страховщиков?
5.  Как  соотносятся  международные  правила  о  страховании  внешне-

торговых грузов и положения российского гражданского законодательства? 
6. Что такое трансграничный дистрибьютерский договор?

Практические задания:
1. Между российской организацией (покупатель) и немецкой компа-

нией (продавец) был заключен контракт с на поставку товара. Стороны при
заключении сделки в письменной форме договорились, что поставка товара
будет осуществляться на условиях CIF (морская перевозка) в редакции ИН-
КОТЕРМС 2020. При этом обязанность по оплате фрахта до пункта назначе-
ния и по страхованию сделки возлагалась на продавца - иностранную фирму.
Фактически перевозка осуществлена на условиях CFR - продавец поставку не
страховал. В пути товар был испорчен попаданием морской воды во время
шторма. Покупатель, получив товар в негодном состоянии, счел это виной
продавца, который односторонне изменил базисные условия поставки с  CIF
на CFR, что, в свою очередь, привело к ненадлежащему исполнению обяза-
тельств по сделке. Немецкая фирма настаивала, что двустороннее изменение
договора имело место.  В качестве  доказательства  приводились следующие
обстоятельства: продавец отправил по факсу оферту с предложением снизить
цену  контракта;  покупатель  в  телефонных переговорах  согласился  с  этим
предложением. В результате телефонных переговоров продавец счел возмож-
ным зафрахтовать судно на условиях CFR и не страховать сделку. 

Разрешите спор. Имело ли место изменение базисных условий постав-
ки? Какими возможностями по защите своих нарушенных прав обладает
российская организация?

2.  Согласно  заключенному  между  российской  организацией  (по-
ставщик)  и  французской  фирмой  (покупатель)  контракту  международной
купли-продажи,  поставка  товара  должна  была  осуществляться  из  рос-
сийского морского торгового порта Находка в бельгийский порт Антверпен
на условиях «CIF, ИНКОТЕРМС 2020». Однако продавец (российская орга-
низация)  товар  страховать  не  стал,  ссылаясь  на  положения  российского
законодательства  о  недопустимости  превышения  в  договоре  страхования
страховой  суммы  над  страховой  стоимостью  имущества.  В  свою  очередь
иностранная фирма заявила о расторжении договора и потребовала возмеще-
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ния убытков. 
Правильно ли поступил продавец? Признается ли неисполнение  сто-

роной  договора  международной  купли-продажи  своего  обязательства  по
страхованию существенным нарушением договора?

Тема 4. Договор международной перевозки грузов

1. Общая характеристика договоров международной перевозки грузов
2. Договор международной морской перевозки грузов
2.1 Перевозки по чартеру
2.2 Перевозки по коносаменту
2.3 Правила Гаага-Висби
2.4 Гамбургские правила
2.5 Роттердамские правила 
2.6 Другие международные конвенции. Электронные коносаменты
3. Договор международной воздушной перевозки грузов 
3.1 Варшавская конвенция
3.2 Монреальская конвенция 
4. Договор международной автомобильной перевозки грузов 
5. Договор международной железнодорожной перевозки грузов 
6. Договор международной смешанной перевозки грузов

Задания для подготовки:
1. Что такое международные перевозки и в чем состоит их основное от-

личие от внутренних перевозок?
2. Что такое предел ответственности перевозчика? 
3.  Каковы основные обязательства  сторон по  Варшавской  и  Монре-

альской конвенциям?
4. Что такое навигационная ошибка? 
5. В чем состоят основные различия в режиме ответственности по Га-

ага-Висбийским, Гамбургским и Роттердамским правилам о международных
морских перевозках грузов?

6. Каковы основные преимущества перевозки грузов с использованием
книжки МДП?

7. Что такое принцип «сетевой ответственности» оператора смешанной
перевозки?

Практические задания:
Российская организация (продавец)  и венгерская фирма (покупатель)

договорились о поставке товаров автомобильным транспортом на условиях
CIP (г. Будапешт). Однако продавец поставку не страховал. Товар перевозил-
ся из России в Венгрию на неукрытом транспорте, при перевозке был повре-
жден и прибыл в негодном состоянии. 

Установите правоотношения сторон соответствующих договоров и
определите возможные действия покупателя в этой ситуации: отказаться
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от  принятия  поставки,  уменьшить  размер  платы,  расторгнуть  договор,
предъявить требование о возмещении убытков и т.д. Применимое право к
договорам купли-продажи и перевозки стороны не определяли.

Вариант:  Поставка  осуществлялась  на  условиях  DAP (граница
Венгрии). Однако покупатель (венгерская фирма) отказался принимать товар,
поскольку, по его мнению, продавец (российская организация) допустил су-
щественное нарушение договора, не застраховав товар на время перевозки в
нарушение соответствующего условия DAP согласно ИНКОТЕРМС 2020.  

Тема 5. Международные расчеты

1. Понятие и признаки международных расчетов 
2. Аккредитив
3. Инкассо
4. Банковский перевод
5. Вексель и чек

Задания для подготовки:
1. Каковы основные условия производства международных расчетов?
2. В чем состоит специфика определения применимого права к расчет-

ным отношениям?
3. В чем заключаются основные преимущества аккредитивной формы

расчетов? 
4. Каковы основные этапы осуществления инкассовой операции? 
5. Чем регулируются операции международного банковского перевода?

Практические задания:
1. Составьте  условия  договора  (международной  купли-продажи,

подряда и т.д.) о расчетах посредством: а) аккредитива; б) инкассо; в) банков-
ского перевода; г) векселя; д) чека. 

2. Между российской организацией (продавец) и испанской компа-
нией  (покупатель)  был  заключен  договор  международной  купли-продажи.
Применимое  право  стороны  не  избрали.  Расчеты  за  товар  должны  были
производиться  с  аккредитива,  открываемого  испанской  компанией  в  ис-
панском банке в пользу продавца, согласно Унифицированным правилам для
документарных аккредитивов (публикация МТП № 600). В обусловленные
сроки покупатель открыл аккредитив, с его счета была снята определенная
сумма, но по вине банка покупателя она так и не была зачислена на счет
продавца. Продавец предъявил иск в государственный арбитражный суд РФ
о взыскании убытков за нарушение покупателем договора.

Тема 6. Договор международного финансового лизинга и факторинга

1. Конвенция УНИДРУА о международном финансовом лизинге
2. Конвенция о межгосударственном лизинге
3. Коллизионные вопросы договора международного лизинга
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4.  Конвенция  УНИДРУА  по  международным  факторинговым
операциям

5. Конвенция ООН об уступке дебиторской задолженности в междуна-
родной торговле

Задания для подготовки:
 1. Что такое договор международного финансового лизинга и каковы

его признаки?
2. Что такое договор международного факторинга и каковы его при-

знаки?

Практические задания:
1.  Международным коммерческим арбитражем  рассматривался  спор,

возникший в связи с тем, что арендатор (лизингополучатель) в договоре ли-
зинга отказался от оборудования, поставленного с просрочкой в три месяца.
При  этом  поставщик  ссылался  на  несвоевременное  выполнение арендо-
дателем (лизингодателем)  обязанностей  по оплате оборудования.  Известно
было то, что выбор поставщика был осуществлен арендатором. 

Проанализируйте, в каких случаях арбитраж может применить при
разрешении спора Оттавскую конвенцию 1988 г.? Как должен будет раз-
решен  спор?  Как  будет  решаться  вопрос  о  распределении  рисков  по  ли-
зинговой сделке? 

2. Между российской организацией и немецкой компанией был заклю-
чен договор лизинга самолета, по которому российская организация выступа-
ла арендатором, а немецкая компания – арендодателем. Поставка товара осу-
ществлялась другой компанией из Германии. В обусловленные сроки само-
лет был поставлен, но его качество вызвало претензии у российской стороны.
Применимым правом к договору лизинга стороны избрали российское право.
Подсудность  стороны не  определили.  Российская  организация  предъявила
иск непосредственно к немецкой компании-поставщику в государственный
арбитражный суд РФ. 

Вправе  ли  государственный  арбитражный  суд  РФ  рассматривать
данный спор, и если да, то при каких условиях? Какие нормы права он дол-
жен применять к существу спора?

Тема 7. Корпоративные соглашения

1. Понятие корпоративных соглашений и их виды.
2. Акционерные соглашения 
3. Договоры о создании совместного предприятия
4. Сделки по слияниям и поглощениям

Задания для подготовки:
    1. Что такое слияние и поглощение и какие этапы (элементы) вклю-

чает данный процесс? 
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    2.Какое право применяется к акционерным соглашениям с иностран-
ным лицом?

    3.Каковы сверхимперативные правила, применимые к сделкам по
слиянию и поглощению?

Практические задания:
Между российской организацией и расположенным на территории Рос-

сии филиалом бельгийской фирмы был заключен договор на поставку товара.
Поскольку продавец (филиал бельгийской фирмы) нарушил условия догово-
ра, российская организация предъявила в арбитражный суд иск к филиалу. 

Вправе ли суд рассмотреть данное дело?  Является ли надлежащим
ответчиком филиал?  Охарактеризуйте правовое положение филиала ино-
странной фирмы в России. Какими нормативными актами оно определяет-
ся?

Тема 8. Договор международного подряда

1. Нормативное регулирование договора международного подряда
2. Рекомендательные международные акты: Общие условия СЭВ, Пра-

вовое руководство ЮНСИТРАЛ, типовые контракты ФИДИК. Применение
национального законодательства

3. Заключение договора международного подряда
4. Содержание договора международного подряда 
5. Рассмотрение споров. Применимое право
6. Требования к участникам тендера

Задания для подготовки:
1.  Что такое  договор  международного  подряда?  Какие  элементы де-

лают такой договор международным? 
2.  Какими  международными  документами  регулируется  договор

международного подряда? 
 3. Какое право регулирует договор международного подряда и как оно

определяется? 

Практические задания:
Российская организация (заказчик) и шведская фирма (подрядчик) за-

ключили договор подряда на строительство в России спортивного дворца с
ледовой  ареной.  Согласно  договору  все  споры  по  договору  должны  раз-
решаться в Арбитражном суде при Торговой Палате города Стокгольм в со-
ответствии  со  шведским правом.  Договор  предусматривал  50% авансовый
платеж, а оставшиеся 50% после завершения работ и сдачу объекта в эксплу-
атацию.  По  завершении  строительства  российская  организация  отказалась
подписать акт приемки-сдачи выполненных работ и не оплатила оставшуюся
сумму,  причитающуюся  подрядчику.  Шведская  фирма  обратилась  в
стокгольмский арбитраж. В арбитраже российский заказчик ссылался на не-
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соответствие построенного объекта российским строительным нормам и пра-
вилам. Кроме того, по мнению ответчика, шведский арбитраж не имеет права
рассматривать споры в отношении объектов недвижимости, находящихся в
России, поскольку эти споры в соответствии с АПК РФ и ГПК РФ отнесены к
исключительной компетенции российских государственных судов. Шведская
сторона настаивала на том, что к договору применяется шведское право, а не
российские строительные нормы и правила. Что же касается компетенции ар-
битража,  то вопросы арбитрабельности спора решаются в соответствии со
шведским,  а  не  российским  правом.  Шведское  же  право  не  запрещает
рассматривать споры в отношении объектов недвижимости, находящихся в
России.

Дайте оценку позициям сторон по вопросам применимого права и ар-
битрабельности спора.

Тема 9. Договоры коммерческого представительства и посредничества

1. Понятие и признаки международных посреднических договоров. 
2. Понятие и правовое регулирование договора поручения в междуна-

родной торговле. 
3.  Доверенность  на представительство  интересов иностранного лица.

Соотношение категорий «представительство», «доверенность», «поручение».
4. Коллизионные вопросы доверенности и представительства. 
5. Представительство интересов иностранного лица в судебном процес-

се. Форма и содержание судебной доверенности. Требование к представите-
лю (поверенному). 

6. Содержание договора комиссии в международной торговле. Права и
обязанности  комитента  и  комиссионера.  Коллизионные вопросы договора
комиссии. 

7. Договор консигнации: понятие, содержание, права, обязанности, от-
ветственность сторон.

8. Содержание агентского договора в международной торговле. Права
и  обязанности  принципала  и  агента.  Коллизионные  вопросы  агентского
договора. 

9. Регулирование агентских соглашений в праве ЕС. Директива ЕС о
независимых торговых агентах 1986 г. Регулирование агентских соглашений
в праве стран общего права (Англия, США). Виды агентских договоров: на-
званный принципал; нераскрытый принципал; неназванный принципал. 

10. Гаагская конвенция о праве применимом к агентским соглашениям
1978 г.

Задания для подготовки:
1. Каковы различия между договором поручения, агентским договором

и договором комиссии? 
2. Что такое нераскрытый принципал?
3. Что такое договор консигнации?
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Практические задания:
1.  Между  немецкой  фирмой  (продавец)  и  российской  организацией

(покупатель) был заключен контракт международной купли-продажи товара.
Поскольку  российская  организация  не  выполнила  свои  договорные
обязательства  по  оплате  товара,  немецкая  фирма  в  соответствии  с
арбитражной  оговоркой  контракта  заявила  иск  в  международный
коммерческий  арбитраж  на  территории  РФ.  В  заседании  арбитража
выяснилось,  что  российская  организация  приобрела  товар  для  второй
российской  организации  по  заключенному  с  ней  договору  комиссии  и
действовала как комиссионер. Неоплата была вызвана тем, что от комитента
в нарушение договора комиссии не поступили денежные средства.  В этой
связи  ответчик  с  согласия  истца  настаивал  на  привлечении  в  процесс  в
качестве соответчика второй российской организации. 

Вправе  ли  арбитраж  удовлетворить  требование  ответчика  о
привлечении  в  процесс  комитента?  Освобождает  ли  ответчика  от
ответственности  то,  что  в  его  действиях  по  неоплате  товара
отсутствует вина? 

2. Между голландской компанией (принципал) и российской организа-
цией (агент) был заключен агентский договор на содействие продвижению
продукции принципала в России.  Договор был подчинен сторонами праву
Нидерландов. В соответствии с договором принципал определял конкретные
области на территории России и категории находящихся на данных террито-
риях покупателей, с которыми агент был вправе на эксклюзивной основе за-
ключать контракты. Поскольку агент нарушил данные положения в контрак-
те и заключил несколько договоров с покупателями, в обход запретительной
нормы договора, последний обратился в российский суд с иском к агенту о
расторжении  договора  и  взыскании  с  агента  убытков  в  размере  сумм
вознаграждения, которые агент получил по заключенным договорам. В суде
агент ссылался на нормы российского законодательства, в частности, п. 3 ст.
1007  ГК  РФ  и  требовал  признать  соответствующие  условия  агентского
договора ничтожными. Принципал указывал, что вопросы действительности
договора входят в обязательственный статут договора (ст. 1215 ГК РФ), коим
является избранное сторонами голландское право. 

Оцените аргументы сторон и разрешите спор. 

Тема10. Договор займа и кредитный договор

1. Договор международного займа 
2. Кредитный договор 
3. Отличие займа от кредита
4. Виды международных кредитных соглашений 

5. Гарантии и заверения, ковенанты в кредитных договорах

Задания для подготовки:
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1. В чем отличие договора займа от кредитного договора?
2. Каковы основные положения международных кредитных соглаше-

ний?
3. Какое право применяется к договорам займа и кредитным соглаше-

ниям, осложненным иностранным элементом? 

Практические задания:
Российский гражданин, находясь за рубежом, заключил договор займа

денежных средств  с  иностранной  компанией.  Согласно  договору  в  случае
просрочки возврата денежных средств, заёмщик обязуется уплатить процен-
ты из расчета 1% за каждый день просрочки от непогашенной суммы займа.
Поскольку гражданин не возвратил в срок сумму займа, иностранная компа-
ния предъявила к нему иск о возврате суммы займа и процентов в российский
суд по месту жительства гражданина. На момент предъявления иска сумма
процентов по займу в 2,5 раза превышала сумму займа. Стороны не опреде-
лили применимое право, однако, как следовало из искового заявления, при
расчете  суммы  задолженности  иностранная  компания  руководствовалась
нормами права своего государства, хотя прямо и не ссылалась на них.

Определите применимое к договору право и разрешите спор. 

Тема 11.  Лицензионный договор и договор международного франчай-
зинга

1. Лицензионный договор в российском законодательстве и прак-
тике 

2. Коллизионное регулирование лицензионных договоров 
3.  Лицензионный  договор  в  законодательстве  и  практике  за-

рубежных стран
4. Понятие договора международного франчайзинга
5. Условия договора 
6. Ответственность и обязательства сторон 

7. Коллизионное регулирование договора

Задания для подготовки:
1. В чем отличие лицензионного договора от договора франчайзинга?
2. Какое право применяется к лицензионным договорам и договорам

франчайзинга?

Практические задания:
Составьте лицензионное соглашение о передаче прав на пользование

товарным знаком, в котором лицензиаром выступает иностранная компания,
а лицензиатом – российская организация. Условия договора: предмет догово-
ра;  вид  лицензии  (исключительная  или  неисключительная);  лицензионные
платежи;  территория;  право  на  передачу  товарного  знака  в  сублицензию;
применимое право; разрешение споров.
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2. Американская компания передала российской организации права на
открытие в России ресторанов быстрого питания по договору франчайзинга,
который стороны подчинили праву Техаса. В числе прочего договор преду-
сматривал передачу права на пользование фирменным наименованием (firm
name)  правообладателя,  а  также  его  деловой  репутацией  (good will).
Роспатент отказался регистрировать договор со ссылкой на то, что передача
другому лицу права пользования своим фирменным наименованием не до-
пускается российским законодательством. Передача деловой репутации (good
will) также невозможна, поскольку российскому законодательству не извест-
на такая категория и передача права на good will невозможна в силу террито-
риального  характера  действия  прав  интеллектуальной  собственности.  Рос-
сийская организация обжаловала отказ Роспатента в российский суд. 

Разрешите указанный спор. 

2.4. Самостоятельная работа

Виды самостоятельной работы:
1. Предварительное ознакомление с программой перед лекцией. 
2.  Изучение  вопросов  практического  занятия  в  соответствии  с  его

темой. 
3. Поиск и изучение доктринальных материалов в рамках дисциплины

(модуля). 
4. Сбор и обобщение новейших нормативных актов по теме практиче-

ского занятия. 
5. Поиск решений Верховного Суда РФ и Высшего Арбитражного Суда

РФ,  решений  иностранных  судов  и  международных  коммерческих  арбит-
ражей по теме практического занятия. 

6. Работа с дополнительной и справочной литературой по отдельным
темам дисциплины (модуля).

7.  Решение  задач,  предложенных  преподавателем,  при  подготовке  к
практическому занятию.

8. Подготовка рефератов, сообщений для выступления на практических
занятиях. 

9. Подготовка докладов на студенческих научных кружках и тематиче-
ских конференциях.

10. Выполнение заданий преподавателя, данных в порядке индивиду-
альной работы (решение задач, подготовка эссе, доклада, реферата, обобще-
ние  судебной  и  арбитражной  практики,  изучение  документов,  подготовка
проектов документов, подготовка к деловым и ролевым играм и др.).

В  процессе  изучения  материалов  как  доказательного,  так  и  пра-
воприменительного характера целесообразно ознакомиться с основными под-
ходами к изучению каждой темы, составить мнение о проблемах.

III. ОЦЕНКА КАЧЕСТВА ОСВОЕНИЯ ДИСЦИПЛИНЫ (МОДУЛЯ)

27



С  целью  фиксации  результатов  освоения  дисциплины  (модуля)
«Международные сделки» на последнем учебном занятии модуля препода-
ватель  проводит  контрольную  проверку  уровня  знаний  обучающихся.
Проверка по выбору преподавателя может быть проведена в одной из следу-
ющих форм: написание эссе, решение задач. Примерные темы эссе представ-
лены далее. По желанию обучающегося тема письменной работы может быть
согласована  индивидуально  (заранее).  По  результатам  проверки  препода-
вателем в электронный журнал проставляется оценка. 

Темы эссе
1. Исковая давность в международном коммерческом обороте.  Поня-

тие исковой давности. Сроки.  Прерывание и возобновление сроков исковой
давности. Последствия истечения сроков исковой давности. 

2. Основания и условия ответственности международного перевоз-
чика. Ограничение ответственности международного перевозчика.

3. Сущность  и  особенности  договора  международного  франчай-
зинга. Применимое право к договору франчайзинга. 

4. Содержание  трансграничного  дистрибьюторского  договора
(основные условия).

5. Резолюция  Совета  Европы  об  оговорках  о  неустойке  в  граж-
данском праве 1978 г.

6. Взаимосвязь  договора  страхования  и  смежных  договоров  в
международной торговле (договор купли-продажи, перевозки). 

7. Ответственность сторон международных контрактов за неиспол-
нение и ненадлежащее исполнение своих обязанностей.

Задания для самостоятельных работ:
Используя  Венскую  конвенцию  о  договорах  международной  купли-

продажи товаров  1980 г.,  ГК РФ (части  первая,  вторая  и  третья),  ИНКО-
ТЕРМС  2020,  АПК  РФ  (в  части  подсудности  споров)  или  Закон  РФ  «О
международном коммерческом арбитраже» 1993 г.  составьте внешнеторго-
вый контракт – договор международной купли-продажи (поставки). 

В договоре необходимо сформулировать следующие условия: 
1) Наименование сторон. 
2) Предмет и цели договора. 
3) Заключение  договора  (согласование  сторонами  существенных

условий, если договор носит рамочный характер и между сторонами должны
заключаться дополнительные соглашения о конкретных поставках).

4) Условия  поставки  товара  (базис  поставки,  гарантии,  упаковка  и
маркировка, требования к качеству и т.п.).

5) Обязательства  сторон  (включая  обязательства  по  перевозке  и
страхованию товара).

6) Срок поставки. 
7) Приемка товара по качеству и количеству. Инспектирование.
8) Переход права собственности на товар.
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9) Цена товара. Валюта цены и платежа. 
10) Условия  платежа.  Порядок  расчетов  (с  указанием  конкретных

банков, при аккредитиве – указание на порядок его открытия, согласованные
документы,  подтверждение  и  покрытие,  распределение  банковских
расходов).

11) Ответственность сторон. Форс-мажор.
12) Применимое право. Разрешение споров.
13) Заключительные положения (порядок изменения и расторжения

договора, срок действия договора и т.п.).
14) Адреса, реквизиты, подписи сторон. 
15) Приложения  (спецификация,  акт  приемки-передачи  товара,  акт

приемки товара по качеству и количеству, коммерческий акт и т.п.)
Российская сторона – продавец по договору. Иностранная компания –

покупатель. 
Варианты наименования товара и базиса поставки: 
1) Оборудование – станки. СPT (Караганда, Казахстан)
2) Бывшие в употреблении грузовые автомобили «МАЗ», «Камаз» и

«Урал».1 CIF (Джибути, Эфиопия)
3) Древесно-стружечные плиты. DAP (Аддис-Абеба, Эфиопия)
4) Огнетушители. FCA (г. Новосибирск, Россия)
5) Алюминий. DPU (Франкфурт, Германия)
6) Металлопрокат. CFR (Нью-Йорк, США) 
7) Железная руда (навалом). CFR (Антверпен, Бельгия) 
8) Медь и иные цветные металлы. CIP (Алма-Ата, Казахстан)
9) Погрузчики, грейдеры, экскаваторы. DDP (Африканская страна –

по выбору)
10) Новые (с завода) грузовые автомобили «Урал». FCA (Челябинск,

Россия)
11) Лакокрасочные материалы. ExW (г. Екатеринбург, Россия)
12) Пилорама. CIF (Африканская страна – по выбору)
13) Лес. DAP (Хельсинки, Финляндия)
14) Керамическая плитка. FCA (г. Новосибирск, Россия)
15) Железнодорожные  платформы  и  бандажи.  DAP (Астана,

Казахстан)
16) Трубы. ExW (Екатеринбург, Россия)
17) Подшипники. CPT (Бухарест, Венгрия)
18) Гидравлические  узлы  для  тракторов  и  машин.  CIF  (порт

Калькутты, Индия)
19) Прицепы и полуприцепы для большегрузных автомобилей.  DPU

(Самарканд, Узбекистан)
20) Зерно (кормовое). DDP (Караганда, Казахстан)
21) Кондитерские  изделия  фабрики  «Конфи».  FCA (Екатеринбург,

Россия)
22) Буровая установка. CIF (Баку, Азербайджан)

1 Особое внимание обратить на проверку качества товара.
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23) Дробилка. CIP (Могилев, Беларусь)
24) Минеральные удобрения. FOB (порт в Находка, Россия)
25) Синтетические материалы. FAS (порт Санкт-Петербург, Россия)
26) Минизавод  по  производству  алюминиевых  оконных  рам  и

дверей. ExW (Новосибирск, Россия)
27) Приборы ночного видения. DDP (Дели, Индия)
28) Гидроизоляционные  смеси  (в  станд.  заводской  таре  в  пласт.

ведрах по 25 кг.). CPT (Ташкент, Узбекистан)
29) Электродвигатели. CIP (Ош, Кыргызстан)
30) Сухое молоко. FCA (Калуга, Россия)

Вопросы для промежуточной аттестации
Международная коммерческая сделка.  Доктринальное и нормативное

понятие. Основные и дополнительные признаки.
Особенности  составления  международных  коммерческих  договоров

(контрактов): специальные оговорки о применимом праве, о порядке расче-
тов, о форс-мажоре, о страховании валютных рисков, арбитражная оговорка
и пр. 

Ответственность за нарушение международных коммерчески контрак-
тов.

Основания освобождения от ответственности за нарушение междуна-
родных коммерчески контрактов.

Способы  обеспечения  исполнения  обязательств:  неустойка,  поручи-
тельство,  задаток,  залог,  гарантия:  коллизионные  вопросы.  Кейптаунская
Конвенция о международных гарантиях в отношении подвижного оборудова-
ния 2001 г. 

Понятие  и  правовое  регулирование  договора  международной  купли-
продажи товаров. Унификация коллизионных и материальных норм, регули-
рующих договор международной купли-продажи товаров.

Договор международного франчайзинга: особенности правового регу-
лирования, содержание, применимое право.

Договор  международного  финансового  лизинга:  особенности  пра-
вового регулирования, правовая природа, содержание, применимое право.

Договор международного факторинга: особенности правового регули-
рования, правовая природа, содержание, применимое право.

Трансграничный  дистрибьюторский  договор:  особенности  правового
регулирования, правовая природа, содержание, применимое право.

Посреднические договоры в практике международной торговли: виды,
особенности, основы правового регулирования.

Договор  страхования  в  международной  торговле.  Основные  условия
страхования грузов.

Договор международного подряда: понятие, признаки, правовое регу-
лирование. 

Международные расчетные сделки и особенности правового регулиро-
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вания.
Понятие  международной  перевозки.  Применимое  право  к  договорам

международной перевозки. Международные транспортные конвенции как ис-
точники регулирования международных перевозок.

Основания  и  условия  ответственности  международного  перевозчика.
Ограничение ответственности международного перевозчика.

Морские  перевозки  грузов  по  чартеру.  Виды  чартеров.  Чартерные
проформы. Условия чартеров. Применимое право и арбитраж. 

Морские перевозки грузов по коносаменту. Понятие и виды коносамен-
та. Правила Гаага-Висби 1924/1979 гг. Сфера действия. Ограничение ответ-
ственности перевозчика. 

Международные воздушные перевозки грузов и пассажиров. Варшав-
ская и Монреальская конвенции: сфера действия, форма договора, условия
перевозки.  Ограничение ответственности перевозчика.  Претензии и иски к
перевозчикам. 

Договор международной автомобильной перевозки грузов. Женевская
конвенция 1956 г. (ЦМР): сфера действия, форма договора. Ограничение от-
ветственности перевозчика. Претензии и иски к перевозчикам.

Договор международной железнодорожной перевозки грузов. КОТИФ
и СМГС: сфера действия, форма договора, условия перевозки, ограничение
ответственности перевозчика. Претензии и иски к перевозчикам.

Трансграничный  лицензионный  договор:  содержание,  виды,  колли-
зионное регулирование. 

Договор международного франчайзинга: содержание, виды, коллизион-
ное регулирование. 

Понятие и виды корпоративных договоров, осложненных иностранным
элементом. Применимое право к корпоративным договорам.

Договор  займа  и  кредитный  договоры.  Содержание.  Коллизионное
регулирование.

IV. УЧЕБНО-МЕТОДИЧЕСКОЕ ОБЕСПЕЧЕНИЕ

Международные акты
1. Регламент о праве, применимом к договорным обязательствам 2008

г. (Рим I).
2. Конвенция ООН о договорах международной купли-продажи товаров

1980 г.
3. Конвенция об исковой давности в международной купле-продаже товаров

1974г. (в ред. Протокола 1980 г.).
4. Правила Гаага-Висби 1924/1979 гг.
5. Варшавская  конвенция  для  унификации  некоторых  правил  ка-

сающихся международных воздушных перевозок 1929 г. (в ред. Протокола
1955 г.).

6. Женевская конвенция о договоре международной перевозки грузов
по дорогам 1956 г.
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7. Монреальская конвенция для унификации некоторых правил между-
народных воздушных перевозок 1999 г.

8. Конвенция  о  международных  железнодорожных  перевозках  (КО-
ТИФ) 1980 г./1999 г. 

9. Соглашение  о  международном  грузовом  сообщении  (СМГС)  1950
г./2010 г. 

10. Конвенция о международном финансовом лизинге 1988 г.
11. Конвенция о международном факторинге 1988 г.
12. Конвенция ООН об уступке дебиторской задолженности в между-

народной торговле 2001 г.
13. Конвенция СНГ о межгосударственном лизинге 1998 г.
14. Кейптаунская Конвенция о международных гарантиях в отноше-

нии подвижного оборудования 2001 г.
15. Гаагская конвенция о праве применимом к агентским соглашени-

ям 1978 г.
16. Конвенция  ООН  об  использовании  электронных  сообщений  в

международных договорах 2005 г.
17. Соглашение об общих условиях поставок товаров между организа-

циями государств-участников СНГ 1992г. 
18. Конвенция  о  правовой  помощи  и  правовых  отношениях  по  граж-

данским, семейным и уголовным делам 1993 г. (СНГ).
19. Соглашение о порядке разрешения споров, связанных с осуществле-

нием хозяйственной деятельности 1992 г. (СНГ).

Документы международных организаций
1. Принципы  международных  коммерческих  договоров  УНИДРУА

2016.  С текстом  можно ознакомиться на официальном сайте УНИДРУА см.:
[Electronic resource]: - Access regime: <http  ://  www  .  unidroit  .  org  >. 

2. ИНКОТЕРМС 2020 – Правила ICC по использованию национальных
и международных торговых терминов (публикация МТП 723ER).

3. Унифицированные правила и обычаи для документарных аккредити-
вов  –  UCP-600,  Унифицированные  правила  по  инкассо  –  URC-522,  иные
Унифицированные правила МТП.

4. Типовые контракты МТП.
5. Обзор ЮНСИТРАЛ по применению Венской конвенции о договорах

международной купли-продажи товаров. Издание 2016 года (UNCITRAL Di-
gest of case law on the UN Convention on Contracts for the International Sales of
Goods.  2016  Edition) //  http://www.uncitral.org/pdf/english/clout/
CISG_Digest_2016.pdf

6. Единообразные правила, касающиеся договорных условий о согласован-
ной сумме, причитающейся в случае неисполнения обязательства. ЮНСИТРАЛ,
1983  г.  //  http://www.uncitral.org/uncitral/ru/uncitral_texts/sale_goods/1983Uni-
form_rules.html.

7. Форс-мажорные обстоятельства и затруднения (Публикация МТП №
421-Е) //  ICC Force Majeure & Hardship Clauses 2003 //  http  ://  www  .  luyulei  .  cn  /  
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Законодательство Российской Федерации
1. Арбитражный процессуальный кодекс РФ 2002 г. (с послед. измене-

ниями).
2. Гражданский кодекс РФ. Часть первая 1994 г. (с послед. изменени-

ями).
3. Гражданский кодекс РФ. Часть вторая 1996 г. (с послед. изменени-

ями).
4. Гражданский кодекс РФ. Часть третья 2001 г. (с послед. изменени-

ями).
5. Гражданский кодекс РФ. Часть четвертая 2006 г. (с послед. измене-

ниями).
6. Гражданский процессуальный кодекс РФ 2002 г. (с послед. измене-

ниями).
7. Кодекс  торгового  мореплавания  РФ 1999 г.  (с  послед.  изменени-

ями).
8. ФЗ «Об основах государственного регулирования внешнеторговой де-

ятельности» 2003 г. (с послед. изменениями).
9. ФЗ «О валютном регулировании и валютном контроле в РФ» 2003

г. (с послед. изменениями).
10. ФЗ «Об иностранных инвестициях в Российской Федерации» 1999

г. (с послед. изменениями). 
11. Закон РФ «О международном коммерческом арбитраже» 1993 г.  (с

послед. изменениями). 
12. ФЗ «О финансовой аренде лизинге» 1998 г. (с послед. изменениями).
13. ФЗ «О соглашениях о разделе продукции» 1995 г. (с послед. изме-

нениями).
14. ФЗ «О концессионных соглашениях» 2005 г. (с послед. изменени-

ями).
15. ФЗ «О порядке осуществления иностранных инвестиций в хозяй-

ственные общества, имеющие стратегическое значение для обеспечения обо-
роны страны и безопасности государства» 2008 г. (с послед. изменениями).

16. ФЗ «Об электронной подписи» 2011 г. (с послед. изменениями).

Судебная практика
1. Информационное  письмо  Президиума  ВАС  РФ  от  25.12.1996  г.

«Обзор  практики  разрешения  споров  по  делам  с  участием  иностранных
лиц» // Вестник ВАС РФ. 1997. № 3.

2. Информационное письмо Президиума ВАС РФ от 16.02.1998 г. «Об-
зор судебно-арбитражной практики разрешения споров по делам с участием
иностранных лиц» // Вестник ВАС РФ. 1998. № 4.

3. Постановление ВАС РФ «О действии международных договоров РФ
применительно к вопросам арбитражного процесса» от 11.06.99 г. (в ред. от
27.06.2017 г.) // Вестник ВАС РФ. 1999. № 8.
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4. Информационное письмо Президиума ВАС РФ «Обзор практики раз-
решения арбитражными судами споров, связанных с защитой иностранных
инвесторов» от 18.01.2001 г. // Вестник ВАС РФ. 2001. № 3.

5. Информационное письмо Президиума ВАС РФ от 22.12.2005 г. № 96
«Обзор практики  рассмотрения  арбитражными судами  дел  о  признании  и
приведении  в  исполнение  решений  иностранных  судов,  об  оспаривании
решений третейских судов и о выдаче исполнительных листов на принуди-
тельное исполнение решений третейских судов» // Вестник ВАС РФ. № 3.
2006; 

6. Информационное  письмо  Президиума  ВАС  РФ  «Обзор  практики
рассмотрения арбитражными судами дел о применении оговорки о публич-
ном порядке как основания отказа в признании и приведении в исполнение
иностранных судебных и арбитражных решений» от 26.02.2013 г. № 156 //
Вестник ВАС. 2013. № 5.

7. Информационное  письмо  Президиума  ВАС  РФ  «Обзор  практики
рассмотрения арбитражными судами дел с  участием иностранных лиц» от
09.07.2013 г. № 158 // СПС «КонсультантПлюс».

8. Постановление Пленума Верховного Суда РФ «О применении норм
международного частного права судами РФ» от 09.07.2019 г. № 24.

Арбитражная практика
1. Арбитражная практика МКАС при ТПП РФ за 1996-1997 гг. / Сост.

М.Г. Розенберг. М., 1998. 
2. Арбитражная практика МКАС при ТПП РФ за 1998 гг. / Сост.  М.Г.

Розенберг. М., 1999.
3. Из практики Морской арбитражной комиссии при  ТПП РФ. 1987 –

2005 годы / Под ред. С.Н.Лебедева, А.И.Лободы, Д.Б.Филимонова. – М., 2009. 
4. Из практики Морской арбитражной комиссии при  ТПП РФ. 2005 –

2010 годы / Под ред. С.Н.Лебедева, А.И.Лободы, Д.Б.Филимонова. М., 2011.
5. Практика  МКАС.  Научно-практический  комментарий  /  Сост.  М.Г.

Розенберг. М., 1997. 
6. Практика МКАС при ТПП РФ за 1999-2000 гг. / Сост. М.Г.Розенберг.

М., 2002.
7. Практика МКАС при ТПП РФ за 2003 г. / Сост.  М.Г.Розенберг. М.,

2004.
8. Практика МКАС при ТПП РФ за 2004 г. / Сост.  М.Г.Розенберг. М.,

2005.
9. Практика МКАС при ТПП РФ за 2005 г. / Сост.  М.Г.Розенберг. М.,

2006.
10. Практика МКАС при ТПП РФ за 2006 г. / Сост. М.Г.Розенберг. М.,

2008.
11. Практика МКАС при ТПП РФ за 2007-2008 гг. / Сост. М.Г.Розен-

берг. М., 2010.
12. Практика МКАС при ТПП РФ: 2004–2016. К 85-летию МКАС  /

Науч. ред. и сост.: А.Н. Жильцов, А.И. Муранов. М., 2017.
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1. Асосков А.В. Коллизионное регулирование договорных обязательств / А.

В. Асосков. – М. : Инфотропик Медиа, 2012. – 640 с. –  URL:  документ в СПС
КонсультантПлюс – Режим доступа : локальная сеть Университета имени О.Е. Ку-
тафина (МГЮА) или доступ к информационным системам МГЮА. – Текст : элек-
тронный.

2. Богуславский, М. М. Международное частное право : учебник / М.М. Богу-
славский. – 7-е изд., перераб. и доп. – Москва : Норма : ИНФРА-М, 2022. – 672 с.
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3. Международное частное право : учебник для бакалавров / Н. Н. Викторова,
Г. К. Дмитриева [и др.] ; ред. Г. К. Дмитриева ; Моск. гос. юрид. ун-т им. О.Е. Ку-
тафина (МГЮА). – М. : Проспект, 2015. – 392 с. + Электронная версия. – ISBN
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tion  =  Link  _  FindDoc  &  id  =53151&  idb  =0  –  Режим  доступа:  электронная  библиотека
Университета  имени О.Е.  Кутафина (МГЮА),  для зарегистрированных пользо-
вателей. – Текст : электронный.

4. Международное частное право : В 2 томах Том 1: Общая часть : учеб-
ник /  Абдуллин А.  И.,  Артемьева Н.  М.,  Лебедев С.  Н.,  Кабатова Е.  В.  –
Москва : Статут, 2011. – 400 с. – ISBN 978-5-8354-0767-5.  –  URL:  https://
znanium.com/catalog/product/317780 – Режим доступа :  локальная сеть Уни-
верситета имени О.Е. Кутафина (МГЮА). – Текст : электронный. 

Дополнительная литература
5. Алексеева  Е.В.  К  вопросу  о  признании  недействительной  внеш-

неэкономической сделки, совершенной вследствие заблуждения или обмана.
– Текст : электронный // Право и политика. – 2007. – URL: документ в СПС
КонсультантПлюс –  Режим доступа :  локальная сеть Университета имени
О.Е. Кутафина (МГЮА) или доступ к информационным системам МГЮА

6. Бардина М.П. Особенности определения права, подлежащего приме-
нению международным коммерческим арбитражем. – Текст : электронный //
Международное публичное и международное частное право. – 2003. – № 5. –
URL:  документ в СПС КонсультантПлюс – Режим доступа : локальная сеть
Университета имени О.Е. Кутафина (МГЮА) или доступ к информационным
системам МГЮА

7. Бахин С.В.  Субправо.  –  СПб.  :  Юридический  центр  Пресс  2002.  –
URL:  https://megapro.msal.ru/MegaPro/UserEntry?
Action=Link_FindDoc&id=9889&idb=0  –  Режим доступа:  фонд библиотеки
Университета имени О.Е. Кутафина (МГЮА), для зарегистрированных поль-
зователей. – Текст : непосредственный 

8. Бендевский Т. Международное частное право : учебник / пер. с ма-
кедонского С.Ю. Клейн ; отв. ред. Е.А. Суханов. – М. : Статут, 2005. – URL:
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КонсультантПлюс –  Режим доступа :  локальная сеть Университета имени
О.Е. Кутафина (МГЮА) или доступ к информационным системам МГЮА

35. Розенберг М.Г. Споры из внешнеторгового договора займа. – Текст :
электронный  //  ЭЖ-Юрист.  –  2005.  –  №  43.  –  URL:  документ  в  СПС
КонсультантПлюс –  Режим доступа :  локальная сеть Университета имени
О.Е. Кутафина (МГЮА) или доступ к информационным системам МГЮА

36. Розенберг М.Г. Международная купля-продажа товаров: комментарий
к правовому регулированию и практике разрешения споров. – 4-изд., испр. и
доп. –  М.,  2010. –  URL:  документ в СПС КонсультантПлюс –  Режим до-
ступа : локальная сеть Университета имени О.Е. Кутафина (МГЮА) или до-
ступ к информационным системам МГЮА. – Текст : электронный

37. Шмиттгофф  К.М.  Экспорт:  право  и  практика  международной
торговли = Export Trade. The Law and Practice of International Trade : пер. с
англ. / К. Шмиттгофф ; А.С. Комаров, Н.Г. Вилкова, В.В. Зайцева, Б.А. Баси-
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tion  =  Link  _  FindDoc  &  id  =63918&  idb  =0   –  Режим  доступа:  фонд  библиотеки
Университета имени О.Е. Кутафина (МГЮА), для зарегистрированных поль-
зователей. – Текст : непосредственный

38. Berger K.P. The Lex mercatoria doctrine and the  UNIDROIT Principles of
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1997. – N 4. 
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1997. 
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V. МАТЕРИАЛЬНО-ТЕХНИЧЕСКОЕ ОБЕСПЕЧЕНИЕ

5.1. Обеспечение образовательного процесса иными библиотечно-
информационными ресурсами и средствами обеспечения образователь-

ного процесса

Обучающимся обеспечивается доступ (удаленный доступ) к современ-
ным профессиональным базам данных и информационным справочным си-
стемам. Полнотекстовая рабочая программа дисциплины (модуля) размещена
в Цифровой научно-образовательной и социальной сети Университета (далее
- ЦНОСС), в системе которой функционируют «Электронные личные кабине-
ты обучающегося и научно-педагогического работника». Доступ к материа-
лам возможен через введение индивидуального пароля. ЦНОСС предназна-
чена для создания личностно-ориентированной информационно-коммуника-
ционной  среды,  обеспечивающей  информационное  взаимодействие  всех
участников образовательного процесса Университета имени О.Е. Кутафина
(МГЮА), в том числе предоставление им общедоступной и персонализиро-
ванной справочной, научной, образовательной, социальной информации по-
средством сервисов, функционирующих на основе прикладных информаци-
онных систем Университета имени О.Е. Кутафина (МГЮА).

Каждый обучающийся в течение всего периода обучения обеспечен ин-
дивидуальным  неограниченным  доступом  к  электронно-библиотечным  си-
стемам (электронным библиотекам) и к электронной информационно-образо-
вательной среде Университета имени О.Е. Кутафина (МГЮА). Помимо элек-
тронных библиотек Университета имени О.Е. Кутафина (МГЮА), он обеспе-
чен  индивидуальным неограниченным доступом ко  всем удаленным элек-
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тронно-библиотечным  системам,  базам  данных  и  справочно-правовым си-
стемам, подключенным в Университете имени О.Е. Кутафина (МГЮА) на
основании  лицензионных  договоров,  и  имеющие  адаптированные  версии
сайтов для обучающихся с ограниченными возможностями здоровья. 

Электронно-библиотечная  система  (электронная  библиотека)  и  элек-
тронная информационно-образовательная среда обеспечивают возможность
одновременного  доступа  100  процентов  обучающихся  из  любой  точки,  в
которой имеется доступ к информационно-телекоммуникационной сети «Ин-
тернет», как на территории Университета имени О.Е. Кутафина (МГЮА), так
и вне ее. 

Фонд  электронных  ресурсов  Библиотеки  включает  следующие  спра-
вочно-правовые  системы,  базы  данных  и  электронные  библиотечные  си-
стемы: 

5.1.1. Справочно-правовые системы:

1. ИС «Континент» сторонняя
http://continent-
online.com

ООО  «Агентство  правовой  ин-
теграции  «КОНТИНЕНТ»,
договоры:
- № 18032020 от 20.03.2018 г.
с 20.03.2018 г. по 19.03.2019 г.;
- № 19012120 от 20.03.2019 г.
с 20.03.2019 г. по 19.03.2020 г.;
- № 20040220 от 02.03.2020 г. с
20.03.2020 г. по 19.03.2021 г.
-  №21021512  от  16.03.2021  г.  с
20.03.2021 г. по 19.03.2022 г. 
- № 22021712 от 09.03.2022 г. с
20.03 2022г. по 19.03.2023 г.;
- № 23020811 от 06.03.2023 г. с
20.03.2023 г. по 19.03.2024 г. 

2.
СПС  Westlaw
Academics

сторонняя
https://uk.westlaw.com

Филиал Акционерного общества
«Томсон  Рейтер  (Маркетс)
Юроп СА», договоры:
- № 2TR/2019 от 24.12.2018 г.
с 01.01.2019 г. по 31.12.2019 г.;
- №RU03358/19 от 11.12.2019 г.,
с 01.01.2020 г. по 31.12.2020 г.;
- № ЭБ-6/2021 от 06.11.2020 г. с
01.01.2021 г. по 31.12.2021 г.;
-  № ЭР-5/2022 от  27.10.2021 г.,
период  доступа  с  01.01.2022  г.
по 31.12.2022 г.;
- № 32211783551 от 16.11.2022 г.
с 01.01.2023 г. по 31.12.2023 г.

3. КонсультантПлюс сторонняя http://www.consultant.ru
Открытая  лицензия  для  образо-
вательных организаций

4. Гарант сторонняя https://www.garant.ru Открытая  лицензия  для  образо-
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вательных организаций

5.1.2. Профессиональные базы данных:

1.
Web of Science

сторонняя
https://
apps.webofknowledge.c
om

 ФГБУ  «Государствен-
ная  публичная  научно-
техническая библиотека
России»,  сублицензион-
ные договоры:
-  №  WOS/668  от
02.04.2018 г.;
-  №  WOS/349  от
05.09.2019 г.;
ФГБУ  «Российский
фонд  фундаментальных
исследований» (РФФИ),
сублицензионные
договоры:
-  №  20-1566-06235  от
22.09.2020 г.;
-  №  21-1706-06235  от
14.07.2021 г.

2. Scopus сторонняя
https://
www.scopus.com

ФГБУ  «Государствен-
ная  публичная  научно-
техническая библиотека
России»,  сублицензион-
ные договоры:
- № SCOPUS/668 от 09
января 2018 г.;
-  № SCOPUS/349 от 09
октября 2019 г.;
ФГБУ  «Российский
фонд  фундаментальных
исследований» (РФФИ),
сублицензионные
договоры:
-   №  20-1573-06235  от
22.09.2020 г.;
-  №  21-1702-06235  от
14.07.2021 г.

3.

Коллекции  полно-
текстовых электрон-
ных  книг  информа-
ционного  ресурса
EBSCOHost 
БД eBook Collection

сторонняя
http://
web.a.ebscohost.com

ООО «ЦНИ НЭИКОН»,
договор  №
03731110819000006  от
18.06.2019 г. бессрочно

4. Национальная  элек-
тронная  библиотека
(НЭБ)

сторонняя https://rusneb.ru ФГБУ  «Российская
государственная  биб-
лиотека»,
договор  №  101/НЭБ/
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4615 от 01.08.2018 г.
с  01.08.2018  по
31.07.2023г.  (без-
возмездный)

5.
Президентская  биб-
лиотека  имени  Б.Н.
Ельцина

сторонняя
https://www.prlib.ru

ФГБУ  «Президентская
библиотека имени Б. Н.
Ельцина,  Соглашение о
сотрудничестве № 23 от
24.12.2010 г., бессрочно

6.
 НЭБ  eLI-
BRARY.RU

сторонняя
http://elibrary.ru

ООО «РУНЕБ»,  догово-
ры: 
- №  SU-13-03/2019-1 от
27.03.2019 г.
с  01.04.2019  г.  по
31.03.2020 г.; 
-  №  ЭР-1/2020  от
17.04.2020  г.  с
17.04.2020  г.  по
16.04.2021 г.;
-  №  ЭР-2/2021  от
25.03.2021  г.  с  25.2021
г. по 24.03.2022 г.;
-  №  ЭР-3/2022  от
04.03.2022  г.  с
09.03.2022  г.  по
09.03.2023 г.;
-  №  SU-1494/2023  от
22.03.2023  г.  с
27.03.2023  г.  по
26.03.2024 г.

7.  Legal Source

сторонняя      http  ://  web  .  a  .  ebsco  -  
hos  t.com  

ООО «ЦНИ НЭИКОН»,
договоры:
- № 414-EBSCO/2020 от
29.11.2019  г.,  с
01.01.2020  г.  по
31.12.2020 г.;
-  №  ЭБ-5/2021  от
02.11.2020  г.  с
01.01.2021  г.  по
31.12.2021 г.;
-  №  ЭР-2/2022  от
01.10.2021  г.,  с
01.01.2022  г.  по
31.12.2022 г.;
-  № 414- EBSCO/23  от
21.10.2022  г.  с
01.01.2023  г.  по
31.12.2023 г.

8. ЛитРес: Библиотека сторонняя http://biblio.litres.ru ООО «ЛитРес», догово-
ры:
-  №  290120/Б-1-76  от
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12.03.2020  г.  с
12.03.2020  г.  по
11.03.2021 г.;
-  №  160221/В-1-157  от
12.03.2021  г.  с
12.03.2021  г.  по
11.03.2022 г.;
-  №  ЭР-6/2022  от
18.03.2022  г.  с
18.03.2022  г.  по
17.03.2023 г.;
-  №  130223/Б-1-136  от
02.03.2023  г.  с
18.03.2023  г.  по
17.03.2024 г.

5.1.3. Электронно-библиотечные системы:

1.
ЭБС
ZNANIUM.COM

сторонняя http://znanium.com

ООО  «Научно-
издательский  центр
ЗНАНИУМ», договоры:
-  №  3489  бс  от
14.12.2018 г.
с  01.01.2019  г.  по
31.12.2019 г.; 
-  №  3/2019эбс  от
29.11.2019  г.  с
01.01.2020  г.  по
31.12.2020 г.;
-  №  3/2021  эбс  от
02.11.2020  г.  с
01.01.2021  г.  по
31.12.2021 г.;
-  №  1/2022эбс  от
01.10.2021  г.  с
01.01.2022  г.  по
31.12.2022 г.;
-  № 32211747575эбс от
07.10.2022  г.  с
01.01.2023  г.  по
31.12.2023 г.

2. ЭБС Book.ru сторонняя http://book.ru ООО  «КноРус  медиа»,
договоры:
- №  18494735  от
17.12.2018 г.             
с  01.01.2019  г.  по
31.12.2019 г.;
-  №  ЭБ-2/2019  от
29.11.2019  г.  с
01.01.2020  г.  по
31.12.2020 г. 
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-  №  ЭБ-4/2021  от
02.11.2020  г.  с
01.01.2021  г.  по
31.12.2021 г.;
-  №  ЭР-4/2022  от
01.10.2021  г.  с
01.01.2022  г.  по
31.12.2022 г.;
-  №  32211783653  от
21.10.2022  г.  с
01.01.2023  г.  по
31.12.2023 г.

3.

ВЧЗ РГБ
(Виртуальный  чи-
тальный  зал  Рос-
сийской  государ-
ственной  библио-
теки)

сторонняя https://search.rsl.ru/

ФГБУ  «Российская
государственная  биб-
лиотека»,  договор  №
32312116538  от
14.02.2023  г.  с
02.03.2023  г.  по
01.03.2024 г.

4. ЭБС Юрайт сторонняя
http://www.biblio-
online.ru

ООО  «Электронное  из-
дательство  Юрайт»,
договоры:
-№  ЭБ-1/2019  от
01.04.2019 г.
с  01.04.2019  г.  по
31.03.2020 г.;
-  №  ЭБ-1/2020  от
01.04.2020  г.  с
01.04.2020  г.  по
31.03.2021 г.
-  №  ЭР-1/2021  от
23.03.2021  г.  с
03.04.2021  г.  по
02.04.2022 г.;
-  №  ЭР-7/2022  от
09.03.2022  г.  с
03.04.2022  по
02.04.2023 г.;
-№  32312233331  от
29.03.2023  г.  с
03.04.2023  г.  по
02.04.2024 г.

5.
ЭБС  «Юстици-
нформ»

сторонняя https://elknigi.ru/

ООО  «Юридический
дом  «Юстицинформ»,
договор № ЭР-1/2023 от
30.03.2023  г.  с
05.04.2023  г.  по
04.04.2024 г.

6. ЭБС Проспект сторонняя http://ebs.prospekt.org ООО  «Проспект»,
договоры: 
-№  ЭБ-1/2019  от
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03.07.2019  г.  с
03.07.2019  г.  по
02.07.2020 г;
-  №  ЭБ-2/2020  от
03.07.2020  г.  с
03.07.2020  г.  по
02.03.2021 г.;
-  №  ЭР-3/2021  от
21.06.2021
с  03.07.2021  г.  по
02.07.2022 г.;
-  32211498857  от
24.06.2022  г.  с
03.07.2022  г.  по
02.07.2023 г.

Университет имени О.Е. Кутафина (МГЮА) обеспечен необходимым
комплектом  лицензионного  программного  обеспечения,  состав  которого
подлежит ежегодному обновлению.

5.2. Перечень программного обеспечения (ПО), установленного на
компьютерах, задействованных в образовательном процессе по дис-

циплине (модулю)

Все аудитории, задействованные в образовательном процессе по реали-
зации дисциплины (модуля), оснащены следующим ПО:

№ Описание ПО Наименование  ПО,
программная среда,
СУБД

Вид лицензирования

ПО, устанавливаемое на рабочую станцию
1. Операционная система Windows 7 Лицензия

Windows 10 Лицензия
По договорам:
№ 32009118468 от 01.06.2020 г. 
№ 31907826970 от 27.05.2019 г.
№ 31806485253 от 20.06.2018 г.
№31705236597 от 28.07.2017 г.
№31604279221 от 12.12.2016 г.

2. Антивирусная защита Kaspersky Workspace
Security

Лицензия

По договорам:
№ 31907848213 от 03.06.2019 г.
№ 31806590686 от 14.06.2018
№31705098445 от 30.05.2017 
№ 31603346516 от 21.03.2016

3. Офисные пакеты Microsoft Office Лицензия
По договорам:
№ 32009118468 от 01.06.2020 г. 
№ 31907826970 от 27.05. 2019 г.
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№ 31806485253 от 21.06.2018 г.
№31705236597 от 28.07.2017 г.
№31604279221 от 12.12.2016 г.

4. Архиваторы 7-Zip Открытая лицензия 
WinRar Открытая лицензия

5. Интернет браузер Google Chrome Открытая лицензия
6. Программа  для  просмотра  файлов

PDF
Adobe Acrobat reader Открытая лицензия
Foxit Reader Открытая лицензия

7. Программа  для  просмотра  файлов
DJVU

DjVu viewer Открытая лицензия 

8. Пакет кодеков K-Lite Codec Pack Открытая лицензия
9. Видеоплеер Windows  Media

Player
В комплекте с ОС

vlc pleer Открытая лицензия
flashpleer Открытая лицензия

10. Аудиоплеер Winamp Открытая лицензия
11. Справочно-  правовые  системы

(СПС) 
Консультант плюс Открытая лицензия
Гарант Открытая лицензия

Университет имени О.Е. Кутафина (МГЮА) располагает материально-
технической базой, соответствующей действующим противопожарным пра-
вилам и нормам, и обеспечивающей проведение всех видов дисциплинарной
и  междисциплинарной  подготовки,  практической  и  научно-исследо-
вательской работ обучающихся, предусмотренных учебным планом.

В реализации дисциплины (модуля) задействованы учебные аудитории
для  проведения  занятий  лекционного  типа,  занятий  семинарского  типа,
групповых и индивидуальных консультаций, текущего контроля и промежу-
точной аттестации, а также помещения для самостоятельной работы и поме-
щения для хранения и профилактического обслуживания учебного оборудо-
вания. Для проведения занятий лекционного типа обучающимся предлагают-
ся наборы демонстрационного оборудования и учебно-наглядных пособий,
обеспечивающие тематические иллюстрации, которые хранятся на электрон-
ных носителях.

5.3. Помещения для самостоятельной работы обучающихся

Помещения для самостоятельной работы обучающихся расположенные
по адресу г. Москва ул. Садовая-Кудринская д.9 стр.1, оснащены компьютер-
ной техникой с возможностью подключения к сети «Интернет» и обеспече-
нием доступа в ЭИОС Университета и включают в себя:

1. Электронный читальный зал на 135 посадочных мест:
 стол студенческий двухместный – 42 шт.,
 стол студенческий трехместный – 10 шт.,
 кресло для индивидуальной работы – 3 шт.,
 стул – 135 шт., 
 компьютер студенческий 50 MAC AB – 76 шт.  (компьютерная

техника подключена к сети «Интернет» и обеспечивает доступ в электрон-
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ную информационно-образовательную среду),
 проектор с моторизованным лифтом Epson EB-1880 – 1 шт.,
 экран Projecta с электронным приводом – 1 шт.
Электронный читальный зал располагается на первом этаже,  предна-

значенного для инвалидов и лиц с ограниченными возможностями здоровья,
рабочие места в читальном зале оборудованы современными эргономичными
моноблоками с качественными экранами, а также аудио гарнитурами.

Комплекс средств:
 рабочее место с увеличенным пространством – 2 шт.,
 наушники «накладного» типа – 1 компл.,
 лупа ручная для чтения 90mmx13.5mm – 1 шт.,
 линза Френеля в виниловой рамке 300*190 – 1 шт.
2. Читальные залы на 93 посадочных мест:
 стол студенческий двухместный – 24 шт., 
 стол студенческий трехместный – 2 шт.,
 кресло для индивидуальной работы – 7 шт.,
 стул – 93 шт.,
 компьютер студенческий 50 MAC AB – 11 шт.
3. Абонемент научной литературы на 4 посадочных мест:
 стол студенческий одноместный – 4 шт.,
 компьютер студенческий 50 MAC AB – 4 шт.,
 стул – 4 шт.

Помещение для самостоятельной работы обучающихся расположенное
по адресу г. Москва наб. Шитова д. 72 корп. 3, оснащено компьютерной тех-
никой с возможностью подключения к сети «Интернет» и обеспечением до-
ступа в ЭИОС Университета и включает в себя:

 компьютер студенческий Lenovo – 16 шт.,
 стол студенческий одноместный – 16 шт.,
 стол студенческий двухместный – 17 шт.,
 стул – 42 шт.

Дисциплина (модуль) обеспечена помещениями для хранения и профи-
лактического обслуживания учебного оборудования.
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